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Junge Unternehmer - Math.-Natler mit eigener Firma

Wenn man sich die Erfolgs-
geschichten von Unterneh-
mern IT-Bereich ansieht, fallt
auf, dass sie ihre Firmen als
sehr junge Leute gegriindet
haben. Bill Gates fing als
Jugendlicher in einer Garage
an zu tifteln und griindete
Microsoft. Und auch Mark
Zuckerberg hatte gerade die 20
Uberschritten, als er facebook
grindete.

Das Math.-Nat. hat nun zwei
junge Leute, die noch in der
10. Klasse eine eigene Firma
grindeten.

Wie es dazu kam, berichtet

Jens Rauenbusch:

Im Mai 2010 griindeten wir
- Michael Stickdorn und
Jens Rauenbusch - im Alter
von 16 Jahren die The Way
Michael Stickdorn & Jens
Rauenbusch GbR - die

the way - das Logo
der jungen Firma.

wahrscheinlich ,jungste®
Werbeagentur Deutschlands.
Fir uns ergab sich aus den
drei Winschen ,,Geld verdie-
nen®, ,eigener Chef sein“ und
»personliche Fihigkeiten ein-
bringen®“ nur eine Madoglich-
keit: eine eigene Agentur.

Die erste Hiirde waren nicht
etwa Amter und Behérden,
sondern schlichtweg unsere
Eltern, die es von der - viel-
leicht waghalsigen - Idee zu
liberzeugen galt. Dank vieler
Gespriche ebnete sich aber
bald ein Weg, mit dem wir
glaubten, es zu schaffen. Um
far (fast) alle geschéaftlichen
Angelegenheiten trotz unseres
Alters als vertragsfidhig zu gel-
ten, war zunédchst eine
Genehmigung unserer Eltern
notig, die wiederum vom
Amtsgericht genehmigt wer-
den musste. Was sich im ers-
ten Moment kompliziert
anhort, wird im zweiten noch
schlimmer, denn neben unse-
rer Schulleiterin sollten auch
noch das Jugendamt und die
IHK Neuss mit uns sprechen,
um uns fir das Gericht ein-
schitzen zu kdonnen.
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Jens Rauenbusch (l.) und Michael Stickdorn (),jetzt in der Einfiihrungsph
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ase der bber-

stufe, griilndeten als Schiiler der 10. Klasse eine eigene Firma.

Dank guter Vorbereitung
waren diese Treffen (bis auf
Terminschwierigkeiten) aber
erfolgreich und nach vier
Monaten willigten die Amts-
gerichte Monchengladbach
(far Jens) und Rheydt (fir
Michael) endlich ein.

In Feierstimmung haben wir
dann den Gesellschafterver-
trag unterschrieben und das
Gewerbe angemeldet.

Zu Beginn gilt es, Connections
zu machen. Aufgrund unserer
Praktika in verschiedenen
Werbeagenturen konnten wir
nicht nur Einblicke aus dem
~echten Alltag” einfliefien las-
sen, sondern auch Kunden
gewinnen. Als dann noch die
ersten eigenen Visitenkarten
in verschiedenen Geschiften
auf den Tresen standen, fihl-
ten wir uns umso mehr wie
frisch gebackene Geschifts-
maéanner.

Unsere Dienstleistungen bezo-
gen sich anfinglich ,nur” auf
das Internet, weil dieser
Bereich fir einen Schiiler
neben dem Aufbau des
Unternehmens schon schwer
genug abzudecken ist. Aus
mehreren Kundengespriachen
ergaben sich dann die ersten
Auftrige, die zum Teil noch
laufen. Dazu zdhlen neue oder
Uberarbeitete Internetseiten

und Beratung im Bereich
Online.

Demnaichst (alle Ordner sind
jetzt angelegt und das Konto
eroffnet) mochten wir unser
Angebot um Printmedien er-
weitern.

Wir offerieren dann also auch
die Gestaltung von Visiten-
karten, Broschiiren, Prospek-
ten, ... und die Entwicklung
eines Corporate Designs (= Ge-
staltungselemente und das
Logo eines Unternehmens, an
dem man es erkennt).
Besonders gerne méchten wir
in Zukunft mit jungen Unter-
nehmen zusammenarbeiten,
die vor der Grindung stehen
oder bald wachsen mochten.
Fur uns steht fest: Wir haben
unsere Traumjobs gefunden -
und das ,,Unternehmer-Sein*
macht unglaublich viel Spaf3!

Das Math.-Nat. ist sehr stolz
auf die Initiative der beiden
jungen Unternehmer aus den
eigenen Reihen. Die beiden
haben auch (natirlich!) eine
eigene Internetseite (www.the
way.co) auf der sie sich vorstel
len.
Wir wiinschen dem Unternel
men viel Erfolg.

HI?
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Die SV-Spitze im Schuljahr 2010/11

Die Math.-Nat.-Schiilerschaft 2010/11:

Aufgrund der Tatsache, dass die Jahrgangsstufe 10 seit diesem
Schuljahr zur Oberstufe gehért, haben sich die Zahlen fir die
SI und SII gegeniiber den Vorjahren natiirlich erheblich ver-

schoben.

Handeln Sie. Jetzt.
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Gewinner bleiben.
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SJB FondsSkyline OHG 1989
BachstraRe 45c¢ - 41352 Korschenbroich
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+49 (0) 2182 - 852-0
+49 (0) 2182 - 85 58-100

info@sjb.de
wwwisjb.de

weit.

der Stufe 12

und

Gremien

Der Vorsitzende der Schulpfleg-
schaft und dessen Stellvertreterin

Dr. Achim Kampes S
Dr. Monika Volmer S

Die aktuellen Mitglieder in der Schulkonferenz
und den Fachkonferenzen sind auf der Math.-
Nat.-Website (www.math-nat.de / Organisation
/ Gremien) aufgelistet.

Die SV-Spitze im Schuljahr 2010/11 besteht aus
Schillersprecherin Maren Bovelett (m.) aus
ihren
Stellvertreterinnen Zeynep Kahraman (r.)
und Jennifer Mazur (1., beide Stufe10).

beiden

Antizyklisch. -

Handeln.
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Erweiterung

Der Handler priift die angebotene Ware, :

bevor er sie dem Kaufmann abkauft. Um 825
ist das althochdeutsche ,hantalon belegt. Es
bezeichnet das ,,Beriihren” und ,,Betasten®.

Um 1300 ersetzt der mittelhochdeutsche
Terminus ,handel“ sein althochdeutsches
Pendant. im 15. Jahrhundert erfolgt die

im neuhochdeutschen auf

Konsumenten bezeichnet.”

die ,Gesamtheit der Tatigkeiten, die den
Umlauf der Giiter vom Produzenten zum

Eine erfolgreiche Arbeitsteilung: Wie bei
Fonds. FondsAnbieter auf intemationalen Mark-

duell beraten hat.
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ten stellen Vermdgenswerte zusammen. Bei
der SJB erwerben Sie diese. Nachdem die SIB
Gesellschafter die Waren intensiv gepriift
haben und Ihr SJB HandelsBerater Sie indivi-

Jungen |Miadchen |Schiiler
Sek 1 375 220 593
Sek 11 290 201 491
Gesamt 663 421 1084
Sie investieren. Hantalon. - “















































































	1
	2
	3



